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Opiniodn

Tres claves para la eficiencia
de la cadena logistica en las
exportaciones agricolas

Ante las crecientes
necesidades y
exigencias del mercado
mundial, entregar en las
grandes superficies,
supermercados o al
consumidor final de
otros paises, un
producto cultivado en
nuestros campos es un
reto al que diariamente
deben responder los
productores nacionales
con eficiencia y
oportunidad.

De acuerdo con el DANE, entre enero y
diciembre de 2021 las exportaciones
totales de Colombia ascendieron a
US$ 41.224 millones, cifra que repre-
senta un crecimiento del 32,7% en
relacion con el 2020, cuando la cifra
fue de US$31.055 millones.

En cuanto a las exportaciones agrico-
las se refiere, estas alcanzaron un total
de US$9.419 millones, registrando asi
un incremento del 19,9% mads que
durante el afo anterior, en el que se
registraron ventas por US$7.873
millones. Estos datos indican una
representacion del 22,8% en el total de
las exportaciones nacionales. Los
productos como el café, flores y
banano mantuvieron su crecimiento
con una variacion de 20,5%, sumando
US$5.933 millones.

En el anterior contexto, la floricultura
nacional registrd un récord de exporta-
ciones por cerca US$1.730 millones,
representados en 302 mil toneladas.
Lo anterior significa un crecimiento del
22%, tanto en valor como en volumen,
frente a los datos reportados en 2020
y del 17% ante los de 2019. Esta cifra
se constituye en la mads alta alcanzada
por el sector en toda su historia.
Al'igual que las flores, se pueden
destacar importantes crecimientos en
otros productos agricolas que aunque
son sustancialmente menores en su
aporte a las exportaciones nacionales,
estdn creciendo a un buen ritmo, como
el caso de la lima Tahiti (58,9%) el
Aguacate Hass (40,1%) y el aceite de
palma (23,8%), entre otros.

En la actualidad ya son mds de 100
frutos de nuestros suelos los que llegan
principalmente a Estados Unidos y se
encuentran conquistando otros
mercados. Historicamente, el comercio
exterior de Colombia ha dependido en
su gran mayoria del petréleo y sus
derivados, pero vemos como el sector
agricola ha ganado un importante
terreno durante los ultimos afos.

La anterior dindmica nos permite
reflexionar acerca de las principales
acciones que en el campo, los produc-
tores deben asegurar para consolidar
una cadena logistica de exportacion
que garantice sus procesos de venta y
comercializacion a otros paises.

Es importante articular un proceso que
combine los conocimientos de
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Augusto Solano
Presidente de Asocolflores

cualquier sector agricola, sus avances
en las tecnologias de la informacion y
las comunicaciones y el desarrollo de
politicas publicas para cumplir con los
estdndares internacionales de planea-
cion, seguimiento y control a las
exportaciones de los diferentes produc-
tos. Aqui el esfuerzo gremial cobra gran
importancia como representante de los
productores ante diferentes escenarios.

Frente a la anterior experiencia, la
implementacion por Asocolflores desde
hace varios afos de su Plan Pétalo es
muy significativa.

El Plan Pétalo concebido y liderado por
Asocolflores desde el afio 2006, busca
coordinar a las autoridades y a la
cadena logistica a nivel nacional para
promover las buenas prdcticas, mitigar
riesgos relacionados con la movilidad y
el flujo de la carga, asi como prevenir
ilicitos, especialmente, los relacionados
con la contaminacion y el hurto.



Las 3 Claves para consolidar una cadena
logistica eficiente y oportuna:

Consolidar la capacidad

tecnica
Implementar las tecnologias de la
informacion y las comunicaciones
necesarias, crear herramientas que
respondan a las exportaciones y a la
capacidad que tiene cada agente para
tener informacion sobre la trazabilidad
del producto y contar con una impor-
tante logistica documental, acompa-
Aada de herramientas electronicas.

2 Entender y aprovechar
las politicas publicas:

El Gobierno ha trabajado por eliminar
tradmites que facilitan el comercio
internacional y ha consolidado una
agenda interna para la productividad y
la competitividad de los sectores
agroexportadores. La integracion de la
informacion para las exportaciones es
la base de este proceso; gracias a los
sistemas informaticos y los canales
creados por las autoridades, se ha
impulsado sustancialmente la eficien-
cia logistica y propiciado diferentes
escenarios de mejoramiento para
reducir los procesos a la hora de
exportar.

Hoy los esfuerzos se deben orientar a
fortalecer la interoperabilidad y la
robustez propia de cada sector con los
sistemas de las entidades guberna-
mentales para asegurar asi la eficien-
cia del proceso. En el marco del Plan
Pétalo, desde Asocolflores se ha
logrado una coordinacion con mds de
30 entidades publicas y privadas para
lograr una comunicacion asertiva entre
los actores de la cadena logistica,
mitigar riesgos de contaminacion y
hurto de la carga de flores que es
transportada hacia el aeropuerto El
Dorado, ademds de una optimizacion
de tiempos en los procesos de comer-
cio exterior.

3 Impulsar las relaciones
econoémicas:

Conformar procesos de planeacion
compartida entre productores y
distribuidores para asegurar la
implementacion de los estandares
sociales, ambientales y de calidad
que requieren los clientes internacio-
nales para la exhibicién y venta final
de los productos.

Es importante entender que
la cadena logistica es un
proceso de mejoramiento
continuo que de acuerdo con
las condiciones propias de
cada mercado, debe
asegurar la calidad en las
relaciones entre proveedores,
productores, transportadores,
comercializadores y clientes.

Asi las cosas, se debe trabajar por la
actualizacion tecnolégica y de la
cadena de valor de los clusteres que
reunen diferentes actores como:

e Industrias de bienes: agroquimicos,
fertilizantes, cartén y pldsticos, entre
otros.

» Sector servicios: agenciamiento,
intermediacion aduanera, financieros,
de asesoria, transporte terrestre,
transporte aéreo y transporte
maritimo.

o Autoridades nacionales: Instituto
Colombiano Agropecuario (ICA),
Direccién de Impuestos y Aduanas
Nacionales (DIAN) y Policia Nacional.

» Asociaciones de otros sectores: se
destacan la Asociacion de Lineas
Aéreas Internacionales de Colombia
(ALAICO) y la Federacion Colombiana
de Agentes Logisticos en Comercio
Internacional (FITAC), entre otras.

o Academia y centros de
investigacion: en el mismo sentido, se
debe trabajar permanentemente en la
diversificacion constante del
portafolio de rutas terrestres, aéreas y
maritimas directas para llegar a los
nuevos mercados que se conquistan a
lo largo del planeta y cumplir con el
crecimiento del volumen de las
exportaciones colombianas.

Finalmente, en la actualidad uno de
los mayores retos en las
exportaciones es consolidar
protocolos que aseguren el
cumplimiento de las condiciones
fitosanitarias en los cultivos y de los
parametros de sostenibilidad
solicitados por la Agenda 2030, estos
factores son cruciales a la hora de
conquistar nuevos mercados.
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Plan Persea

Una solucién para sus necesidades de
trazabilidad y logistica en la
exportacion de Aguacate Hass

¢Como reducir costos y tiempos en
logistica en la exportacion de
Aguacate Hass?

Es un interrogante y una
preocupacion constante que se
formulan las empresas que
comercializan la fruta en el exterior,
toda vez que, la agrologistica se
convierte en uno de los factores
detonantes de la competitividad
sectorial, en particular para una
cadena agroexportadora como lo es
el Aguacate Hass.

¢{Qué hacer para garantizar la
trazabilidad fitosanitaria

y evitar contratiempos en los
procesos de inspeccion de la fruta
para exportar?

EL PLAN PERSEA es la respuesta a
todos sus requerimientos. Ya que, le
ofrece la opcion de realizar
trazabilidad fitosanitaria, le permite
reducir los tiempos y costos en la

inspeccion de plagas y enfermedades
en el puerto, en especial porque le
brinda la posibilidad de hacer
eficiente el proceso logistico para
despachar su producto.

PERSEA, como lo bautizé la
Corporacién de Productores y
Exportadores de Aguacate Hass de
Colombia (Corpohass), es un
esquema publico y privado que le
apuesta a garantizar la trazabilidad
fitosanitaria y a reducir los costos de
logistica en la exportacion de la fruta
hacia la Union Europea.

Es una estrategia que se fundamenta
en trasladar las inspecciones
fitosanitarias que habitualmente
realiza el Instituto Colombiano
Agropecuario (ICA) en los puertos
maritimos, a las plantas empacadoras
que han adelantando la solicitud de
vinculacion al plan ante el ICA,

El PLAN PERSEA es un esquema

publico y privado que le apuesta a

garantizar la trazabilidad

fitosanitaria y a reducir los costos \
de logistica en la exportacion de la
fruta hacia la Unién Europea.

Wi
3 AN

P . e

4ot P
UL | t Wi v

La inspeccion de los expertos se
concentra en verificar que el
Aguacate Hass esté libre de plagas
cuarentenarias y no cuarentenarias
reglamentarias. Igualmente, se realiza
el control sobre el cumplimiento del
convenio internacional sobre plagas
forestales, condicion que se certifica
en las estibas construidas en madera.

Con las inspecciones en la planta
empacadora se permite que la labor
de control de la calidad fitosanitaria
sea detallada y constante, por lo
tanto facilita la toma de decisiones en
el lugar original del empaque de la
fruta. De esta manera, se contribuye
a disminuir la devolucion de
contenedores en los puertos de
salida.
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Testimonios

Jardin Exotics

EL PLAN PERSEA ha logrado
importantes resultados en las
empresas productoras y exportadoras
de Aguacate Hass. Un ejemplo es
Jardin Exotics, firma dfiliada a
Corpohass, que ha percibido
importantes beneficios sociales y
economicos a pesar de las dificultades
de trabajo que generd la pandemia
durante 2021.

Jardin Exotics, por ejemplo, fue la
unica empresa, de cuatro que estan
en el plan, que pudo trabajar durante
el paro nacional. Este hecho, sin duda
alguna, contribuyd a que esta
comparnia haya registrado grandes
exportaciones en volumenes durante
2021, en comparacion con afos
anteriores. En la prdactica, mas de la
tercera parte de los contenedores
despachados en la historia productiva
de la exportadora se realizaron a
través de EL PLAN PERSEA.

En total fueron enviados 375
contenedores, con un 0% de rechazo,
por parte de los paises europeos a
donde se envi¢ la fruta. La calidad
fitosanitaria exigida por parte de los
compradores se cumplio totalmente.

Grupo Empresarial
Cartama

“EL PLAN PERSEA nos ha
beneficiado de manera importante
porque nos ha permitido dar
cumplimiento con los requerimientos
exigidos por el ICA desde la planta de
empaque hasta el despacho del
producto. El impacto ha sido
sobresaliente en la cadena de
suministro: Por ejemplo, tener un
supervisor permanente en la planta
agiliza la inspeccion de la fruta en la
recepcion, luego en la linea de
produccion, en el producto final, el
envio de la documentacion y soporte
en el puerto”, comenté Juan Pablo
Ramirez Cardenas Gerente de
Logistica Internacional de Cartama.

El proceso ayuda a reducir los costos
dado que evita las movilizaciones y
acorta el tiempo en los procesos de
logistica para la exportacion de la
fruta, convirtiendose en un esquema
estratégico para Cartama. De esta
manera se fortalece la confionza con
las autoridades de control como el
ICA. Con el acomparamiento de
Corpohass se ha logrado llevar a
cabo este plan de manera exitosa.

Inver;ién
pago inspector

50%

Corpohass

Plantas

Empacadoras 50%




Corpohass

Apostandole a la
transformacion digital

En Colombia, segun el Ministerio de
Agricultura y Desarrollo Rural, las
exportaciones agropecuarias en 2021
fueron de $9.418 millones de dolares y
tuvieron un crecimiento de 19,9%. El
Aguacate Hass fue uno de los
productos mds destacados de la
agroindustria colombiana, ya que
logré un crecimiento del 25% frente al
2020, con ventas por $204 millones
de dolares.

Con el fin de continuar fortaleciendo
el sector, Corpohass, que tiene como
mision agremiar, defender y
representar a los productores y
exportadores de Aguacate Hass en el
pais, ha decidido desarrollar dos
herramientas tecnologicas: el Sistema
de Exportaciones y Prondsticos, con
el que busca consolidar informacion
actualizada de las exportaciones y el
Registro Nacional de Productores de
Aguacate Hass (RENHASS), que
pretende conocer a todos los
productores de esta variedad, para
poder trabajar de manera conjunta
por un mejor futuro.

Jorge Enrique Restrepo, Director
Ejecutivo de Corpohass, asegura que
“Digitalizar los diferentes procesos del
agro colombiano es actualmente una
prioridad, pues facilita el trabajo de
toda la cadena productiva y permite
tener una mayor trazabilidad, lo cual
le abre oportunidades sectoriales.
Con estas dos nuevas herramientas,
desde Corpohass buscamos ser
lideres en la transformacion digital™

El Sistema de Exportaciones y
Prondsticos fue lanzado durante el
mes de febrero, en una sesién con la

participacion de mas de 60
exportadores. Esta iniciativa responde
al compromiso adquirido en la Mesa
Nacional de Exportadores de
Aguacate Hass.

Con esta herramienta, cada
exportador puede reportar de manera
privada las cifras reales de sus
exportaciones y la proyeccion de sus
prondsticos para las siguientes 12
semanas, informacion que se utiliza
para consolidar y monitorear en
tiempo real el volumen y el destino de
las exportaciones de la semana en
curso, facilitando la toma de
decisiones para la comercializacion.

Es importante resaltar que, la
informacion individual que cada
empresa suministra al sistema, es
confidencial y tratada bajo una
estricta politica de datos personales.
Los datos consolidados de las
exportaciones serdn actualizados
semanalmente para la consulta de
todas las empresas registradas en el
sistema.

“Este sistema es un paso muy
importante como sector, pues permite
contar con datos reales y
consolidados de las operaciones de
comercio exterior de esta fruta”,
afirmoé Restrepo. De esta forma, la
herramienta permite estar mds cerca
de la planeacion sectorial de las
exportaciones.

En el futuro, la Corporaciéon proyecta
incluir datos de otros paises
productores, lo que permitiria abrir las
puertas al trabajo colaborativo.

Por otra parte, el Registro Nacional

de Productores de Aguacate Hass de
Colombia, (RENHASS), es una
herramienta que permite saber
cudntos productores de esta variedad
hay en el pais y dénde estan
ubicados. Esta plataforma permitira
tener censados a los productores
nacionales, para asi lograr fortalecer el
sector y focalizar las diferentes
actividades de la Corporacion. Los
datos se pueden actualizar y alimentar
en cualquier momento por cada
productor. Esta plataforma ya esta
disponible a través de la pdgina web
de Corpohass. www.corpohass.com, el
proceso de registro gratuito.

Con este proceso, los productores
interesados podran dfiliarse como
miembros activos de la Corporacion,
permitiéndoles participar de convenios,
proyectos y programas que requieran
de la certificacion como productor
registrado. De igual forma, podran
acceder a todo tipo de iniciativas de
integracion publico-privada para el
beneficio del sector.

Con estos dos sistemas se estd dando
el primer paso en la transformacion
digital del sector, el cual seguird
apostando por la tecnologia para el
logro de sus objetivos. De esta forma,
Corpohass busca ser un abanderado
en esta materia para asi lograr un
mayor conocimiento sobre la realidad
de la cadena productiva del Aguacate
Hass en el pais.



Opiniodn
Estados Unidos,
nuestro mercado

Después de mds de 10 afos de
negociacion, en agosto del 2017 se
autorizo finalmente el acceso del
Aguacate Hass colombiano a los
Estados Unidos continentales. Las
primeras exportaciones se dieron en
noviembre de ese mismo afo, apenas
dos meses después del anuncio que
alegré a muchos. No es para menos,
este mercado es el mayor del mundo
en volumen, supera de lejos a Europa
y pareciera que la demanda conti-
nuard. En la semana del 9 de mayo
de este ario, se celebro por medio de
diferentes actividades, los primeros 10
afos de la firma del TLC con Estados
Unidos, el cual ha favorecido a
muchos productos que antes gozaban
de unas preferencias arancelarias de
forma unilateral pero no habia un
horizonte de plazo claro, por eso el
privilegio de acceso se hubiera podido
perder en cualquier momento. Afortu-
nadamente eso no sucedio, y por el
contrario, se firmo el acuerdo entre
ambos paises. En esta canasta de
sectores que han logrado beneficiarse
del tratado se encuentran las manu-
facturas, prendas de vestir, alimentos
procesados, entre otros. Y quisiera
mencionar especialmente uno dentro
del espectro de los productos agrico-
las que hoy llegan a este mercado, el
Aguacate Hass.

Siendo un pais productor que
concentra la actividad en California,
hay otros origenes que aparte de
Colombia, ya tienen el acceso para su
Aguacate Hass, como por ejemplo
Chile, Peruy México, para las zonas
de Michoacdn y recientemente,
Jalisco. Todos los anteriores ya
cuentan con la comisiéon de importa-
dores para la promocion del consumo
de su fruta, complementando asi el

esfuerzo que viene realizando desde
su fundacion el Hass Avocado Board,
el cual ya cumplio 20 afos y que
tiene como objetivo convertir el
Aguacate Hass la fruta favorita de los
americanos. Y como dirian alld, “it’s
happening”. En este lapso de tiempo,
el consumo per cdpita se multiplicod
por cuatro y el afio pasado el
volumen representd mas de USD
2,750 millones, convirtiéndose en una
historia de rotundo éxito en el dmbito
de los perecederos. Las posibilidades
de crecimiento son amplias, en
particular en algunas zonas diferentes
a la parte occidental donde todavia el
consumo es muy bajo. Este deberia
ser sin duda el mercado natural para
Colombia, el cual histéricamente en
estos 15 afos de historia ha sido la
Union Europea representando en
algunos momentos el 95%, con una
muy alta concentracion en Paises
Bajos, Reino Unido, Esparfia y en
menor medida Francia, Bélgica y
Alemania.

Para Colombia este mercado tiene
varias ventajas de diversa indole, por
ejemplo, la cercania con la costa este,
clave para la calidad de la fruta
considerando los cortos tiempos de
trénsito a los principales puertos
maritimos. De hecho, es menor que el
de los mexicanos que deben en este
caso enviar la fruta por tierra. Adicio-
nalmente el interés de los importado-
res para tener una alternativa de
abastecimiento que permita llegar a
canales como el de supermercados o
el food service. Hay fechas que son un
detonante para el incremento del
consumo como el Superbowl y el 5 de
mayo y como si fuera poco, un
consumidor que gradualmente va
incorporando al Aguacate Hass en

|

Jorge Enrique Restrepo
Director Ejecutivo Corpohass

sus costumbres alimenticias, resultado
de la promocion y marketing por
parte de los diferentes origenes en
forma colectiva donde todos se
benefician.

La autorizacion de predios y plantas
empacadoras para exportar a Esta-
dos Unidos depende del cumplimiento
de unos requisitos establecidos en un
Plan Operativo de Trabajo, que la
verdad, no son fdciles desde el punto
de vista fitosanitario y por tal razon
tenemos grandes retos en esa mate-
ria, pero, aun asi, se ha hecho el
esfuerzo. Este es un mercado que no
tiene limites y si realmente se quiere
fortalecer y tener una participacion
significativa, debemos priorizarlo para
consolidarlo en el mediano y largo
plazo. Este afio es verdad que los
precios han estado muy elevados, en
niveles pocas veces vistos en la ultima
década, pero quisiera resaltar que tal
situacion es coyuntural y no se puede
valorar solo por el factor precio. La
reflexion es considerarlo como algo
estratégico, con mentalidad de pais 'y
no como reactivo cuando se desplo-
man los precios en Europa. Definitiva-
mente, Estados Unidos es nuestro
mercado para el Aguacate Hass
colombiano y nuestros mayores
esfuerzos se deben orientar a él.




Exportar Aguacate Hass colombiano
hacia los mercados mads exigentes del
mundo es una labor exhaustiva,
pincipalmente, en el cumplimiento de
requisitos sanitarios en el eslabén
productivo. En consecuencia, para que
la cadena logre los éxitos proyectados,
es necesario implementar programas y
proyectos técnicos y tecnologicos que
le apuestan a consolidar el cumpli-
miento de los requisitos fitosanitarios
para la exportacion y asi, contribuir a la
disminucion a la tasa de informalidad
fitosanitaria en los productores de
Aguacate Hass.

Este es un proyecto que le apuesta al
cierre de brechas en el cumplimiento
de los requisitos fitosanitarios para
exportacion que adelanta la Corpora-
cion de Productores y Exportadores de
Aguacate Hass de Colombia (Corpo-
hass) y la Gobernacion de Caldas a
través de la Secretaria de Agricultura y
Desarrollo Rural en el marco del
convenio 518-2022, suscrito entre estas
dos entidades por un valor de $100
millones de pesos, en donde el gobier-
no regional aporta $70 millones de
pesos y la entidad gremial financia con
$30 millones de pesos.

El propdsito del convenio es unir
esfuerzos técnicos, tecnoldgicos y
financieros para la implementacion del
Registro Predio Exportador en cumpli-
miento de la Resolucion ICA como
apoyo al Sistema Exportador del
Aguacate Hass en el Departamento de
Caldas.

»

*r-r.

para’la exportacion

»

en Caldas

Convenio que beneficiara a 30 pequerios y medianos

productores de Aguacate Hass, distribuidos de forma

equitativa de a 10 participantes en los municipios de
Aguadas, Pacora y La Merced.

El proyecto beneficia a 30 pequerios y
medianos productores de Aguacate
Hass distribuidos de forma equitativa de
a 10 participantes en los municipios de
Aguadas, Pacora y La Merced.

Con los trabajos que se desarrollardn se
busca lograr el registro de predio
exportador para los 30 predios selec-
cionados a los cuales se les apoyard
con asistencia técnica y acompana-
miento en la implementacion. Igualmen-
te, se entregardan elementos para el
registro de acuerdo con lo exigido en la
Resolucion 824/2022 como: Andlisis de
agua y suelo, elementos de proteccion
personal, kit de sefializacion de dreas en
predio, botiquin y extintor.

Compromisos del

productor beneficiario
Con el animo de alcanzar los objetivos,
del convenio, se contempla que los
participantes deben cumplir con los
requisitos que estdin enmarcados en las
normas fitosanitarias de los organismos
de control.

Por ejemplo, el beneficiario debe
adecuar la infraestructura exigida en la
resolucion como: dreas y lotes bien
definidos, bodega de acopio o postco-
secha, zona de almacenamiento de
herramientas, almacenamiento de
fertilizantes, bodega de agroquimicos,
drea de preparacion de mezclas de
agroquimicos, pozo desactivador, drea
de manejo de residuos vegetales, bano
y pediluvio.

Ademads, el beneficiario debe cumplir
con lo siguiente:

 Contar con un cultivo en edad
productiva

« Asistir a las capacitaciones

« Seguir las recomendaciones técnicas

« Permitir el ingreso al predio del
personal del proyecto

« Reallizar el diligenciamiento de los
registros

« Atender las recomendaciones de
implementacion

« Entregar informacion verificable de la
tenencia del predio

 Hacer buen uso de los elementos
entregados

¢En qué va el convenio?

En estos meses de ejecucion, se
ha logrado caracterizar y
seleccionar al 100% de los
beneficiarios, se adelantaron
las jornadas de socializacion
para dar el inicio de la labor de
campo y se puso en marcha el
proceso de implementacion de
las Buenas Prdcticas Agricolas
(BPA), establecidas en la
Resolucion 824/2022 y manual
para la produccion, seleccién y
empaque de vegetales frescos
para la exportacion.

- Cerrando brechas

.




Proyecto

AgroAntioquia
Exporta 4.0 Fase II

El propdsito integral del proyecto es cerrar las
brechas existentes al interior del eslabéon productivo
de la cadena, a través de acompanamiento técnico

integral para lograr el registro de predio exportador,
que es el primer paso de formalidad ante el ICA para

exportar fruta.

El proyecto AgroAntioquia Exporta 4.0
Fase Il marcha a buen ritmo. Reciente-
mente, comenzo la segunda fase de
esta iniciativa que busca potencializar
la calidad e inocuidad de los productos
de exportacion del Departamento de
Antioquia. Igualmente, tiene como
objetivo mejorar los ingresos de los
productores, su calidad de vida y el
incremento de las exportaciones del
Aguacate Hass, Gulupa y Limon Tahiti,
a través del registro de 330 fincas
como predios de exportacion ante el
Instituto Colombiano Agropecuario
(ICA), segun la Resolucion 824 de
2022.

En la realizacion y ejecucion del
proyecto participan la Gobernacion de
Antioquia, a través de la Secretaria de
Agricultura y Desarrollo Rural, Corpora-
cion Colombiana de Investigacion
Agropecuaria (Agrosavia) y la Corpora-
cion de Productores y Exportadores de
Aguacate Hass de Colombia (Corpo-
hass), organizacion gremial que lidera

la sostenibilidad de la agroindustria del
Aguacate Hass en el pais.

Corpohass extenderd la cobertura del
proyecto a todos los municipios donde
tiene acuerdos municipales. Operard
mediante el trabaojo coordinado que
realizan las Mesas Fitosanitarias para
impactar dareas donde se cultiva
Aguacate Hass,

Oferta para productor

Con el dnimo de optimizar los recur-
sos, tanto humanos como econdémicos,
el proyecto ofrece asistencia técnica
para acompafar al productor en el
proceso de implementacion y registro.
Asi mismo, brinda transferencia de
tecnologia gjustada la Oferta Tecnolé-
gica de Agrosavia y sus aliados.

También incluye capacitacion y
orientacion a los productores en temas

establecidos por la resolucion. Se suma
a este paquete de apoyo, kits de
sefialética y otros elementos para
acondicionar los predios a las exigen-
cias normativas; como andlisis micro-
biologico de agua, andlisis completo de
suelo y acompafiamiento para el pago
de tramites de registro ante el ICA por
cada predio.

Es importante destacar que los recursos
del proyecto que son aportados por la
Gobernacion de Antioquia, Agrosavia y
Corpohass no pueden ser destinados a
la construccion o adecuacion de
infraestructura en los predios
beneficiarios. Por lo tanto, el proyecto
estd pensado para que la consecucion
del registro sea un logro conjunto, asi las
cosas, se necesita tener interés,
compromiso y voluntad por parte del
productor beneficiario para adelantar
las acciones que permitan implementar
el registro predio exportador ante el ICA.

Las Mesas Fitosanitarias
implementadas en el
departamento de Antioquia,
para Aguacate Hass, son las
siguientes:

* Nucleo productivo
Abejorral - Sonson.

 Nucleo productivo
Jardin - Jerico - Tamesis.

* Nucleo productivo
Urrao.



Para concluir los procesos, los productores deben tener Condiciones genera]es
en cuenta que, los predios deben contar con cultivos en  Es necesario cumplir con las siguientes condiciones para

etapa productiva y los usuarios deben ser pequefios y formar parte de la segunda fase de este proyecto:
medianos productores, definidos por los criterios
usados por Finagro, segun las cuales, se resumen asi: « Para Aguacate Hass debe contar con minimo 100 arboles

en produccion o préximos a iniciar la etapa productiva
durante la ejecucion del proyecto.

£ 2\ Q
Ellals » Cada productor solo podrd registrarse con una sola linea
productiva.
PEQUENO PRODUCTOR « Los beneficiarios que participen en la segunda fase
Hasta deberan acreditar la tenencia de su predio, el cual se
certifica mediante: certificado de tradicion y libertad,
5.0 certificado de sana tenencia o contrato de arrendamien-
hectd to por un término mayor a 6 afos.
ectdareas
« Los participantes deberdn contar con certificado de uso
del suelo, expedido por la alcaldia municipal respectiva.
MEDIANO PRODUCTOR
DE
51.10
hectareas

Participacion de
los beneficiarios
por cadena

\Y?

o))

Aguacate Hass

95,5%
8@

Gulupa

3,3%

Entrerrios 2

San Pedro
de los Milogros 4

Urrao 86

Betulia 8 :
@ Concordia 5 M'GI’InI”CI 25
Limén Tahiti Jerico 8 San Vicente 33
o .
1,2/0 e Pefol 6

Sonson 91 Abejorral 43



Curso

Monitoreo Integrado de
Plagas, Enfermedades y
Arvenses en cultivos

La Corporacion de Productores y
Exportadores de Aguacate Hass de
Colombia (Corpohass) en conjunto
con el SENA, el ICA y Agrosavia, han
llevado el curso "MONITOREO INTE-
GRADO DE PLAGAS, ENFERMEDA-
DES Y ARVENSES EN CULTIVOS" a
diferentes municipios de las principales
zonas productoras, en modalidad
presencial con una metodologia
tedrico - prdctica, en el desarrollo de
una estrategia conjunta publico -
privada para afianzar los mecanismos
de transferencia tecnoldgica en la
cadena de Aguacate Hass tanto a
asistentes técnicos como a producto-
res interesados en profundizar sus
conocimientos en el manejo y control
fitosanitario para la exportacion.

En la actualidad, se han capacitado a

Celebracion en la Residencia
de la Embajada de Colombia
en Estados Unidos

Fue un evento social el 10 de mayo donde se
convoco al sector publico y privado, los cuales
pudieron visualizar lo que ofrece el TLC. Fue una
oportunidad uUnica para hacer networking con
mads de 200 personas relevantes en las relaciones
comerciales de ambos paises. El Aguacate Hass
de Colombia fue uno de los productos en la
muestra que disfrutaron todos los asistentes,
como fruta exhibida al igual que preparada en
diversas formas por el chef colombiano Juan

mas de 300 participantes entre
productores, técnicos, tecnologos e
ingenieros agronomos de los munici-
pios de Aguadas, Pdcora, Salamina 'y
Riosucio en Caldas; Pijao en Quindio;
Gudtica, Quinchia y Apia en Risaralda.

El objetivo es transmitir a los asisten-
tes los conocimientos requeridos para
lograr que los productores de Agua-
cate Hass se beneficien ingresando a
los diferentes Planes Operativos de
Trabagjo. A cada uno de estos cursos
se llevan conferencistas con gran
experiencia en diferentes temas como
manejo integrado de plagas y enfer-
medades, planes operativos de

trabajo, entre otros. iProximamente Sonsén
y Abejorral - Antioquia!

Manuel Barrientos, galardonado con una estrella
Michelin para su restaurante El Cielo en Washing-
ton D.C. El encuentro también fue escenario para
la marca Avocados Colombia, trabajo de promo-
cion que viene realizando el Colombia Avocado
Board, la comisién para promover el consumo del
Aguacate Hass de Colombia en Estados Unidos,
el principal mercado del mundo en volumen de
esta fruta.

AvoNoticias
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Corpohass promovio la
participacion en o
Fruit Logistica Berlin 2022

Tras un ano de pausa debido a la
pandemia, la feria lider especializada
en el comercio mundial de frutas se
reinicio con éxito, reuniendo a mds de
40.000 compradores y visitantes
profesionales de primera clase proce-
dentes de unos 130 paises y a mds de
2.000 expositores de 87 paises.
Durante tres dias, del 5 al 7 de abril de
2022 y bajo el lema “Back to business”,
Berlin se transformo en la capital de la
industria mundial de frutas frescas. Mds
de 2.000 expositores ofrecieron una
vision global del mercado y presenta-
ron, a nivel decisorio, sus productos,
servicios y soluciones técnicas.

En palabras de Kai Mangelberger,
gerente de proyectos de FRUIT LOGIS-
TICA: “Los preparativos para la FRUIT
LOGISTICA de este afio fueron dificiles.
Hubo obstdculos, no solo para nosotros
como organizadores de ferias comer-

ciales. Por lo tanto, me gustaria darle
las gracias a todos los expositores y
visitantes profesionales que se reunie-
ron en Berlin. Fueron recompensados
con muy buenas transacciones comer-
ciales. Y a todos los que, en esta
ocasion, no pudieron estar, les espera-
mos, con mucho gusto, la proxima vez.”

Corpohass participo en el stand de
Procolombia con 7 empresas exporta-
doras dfiliadas al gremio, de una forma
agrupada, colectiva y unificada sin
precedentes para el sector dando a
conocer las fortalezas del pais y las
diferentes iniciativas de impacto por el
desarrollo de esta industria a los
diferentes visitantes interesados en el
Aguacate Hass. Se cred un gran
espacio de negocios conjunto habili-
tando 4 salas de reuniones de acuerdo
al numero de personas y objetivos.
Paralelamente se organizé una agenda

comun de parte del gremio donde
asistieron destacadas personas de
impacto en el sector, como por ejem-
plo, representantes de GlobalG.A.P,
Puerto de Amberes, MACFRUT, Fruitnet
Media, CIRAD, Rainforest Alliance,
World Avocado Organization (WAQ),
Prohass, International Fresh Produce
Association, entre otros. Los afiliados
que se unieron a la convocatoria de
Corpohass fueron las empresas
exportadoras Mountain Avocado,
Avofruit — Cartama, Greenwest, Hass
Diamond, Montana Fruits, Green
Superfood y Fruty Green Packing.

La celebracion de la FRUIT LOGISTICA
en abril sigue siendo una excepcion
unica. El préximo afio FRUIT LOGISTI-
CA tendrd lugar de nuevo del 8 al 10 de
febrero de 2023.




La primera década del TLC
firmado entre Colombia y USA

El 15 de mayo se cumplieron los
primeros 10 afios de vigencia del
Acuerdo Comercial entre Colombia y
Estados Unidos, el principal socio
comercial del pais y a donde se dirige
cerca del 29% de las exportaciones de
bienes no minero energéticos. En esta
primera década hay que destacar el
comportamiento de la inversion, el
aumento del numero de empresas que
desde Colombia exportan a ese pais y
la diversificacion de productos. De las
3,444 empresas que en 2021 vendieron
a ese mercado, 2,345 fueron micro,
pequenas y medianas, que representa-
ron el 68%. Cabe anotar que también
se cumplen 200 afos de relaciones
comerciales entre ambos paises.

En 2021 las micro, pequeiias y media-
nas empresas exportaron el 22,4% de
las ventas de bienes no mineros que
hizo Colombia a Estados Unidos. Es
decir, de los US$5.239 millones que se
exportaron a ese mercado, US$1.174,5
millones los vendieron las mipymes.
Otro dato importante es la mayor
participacion de ventas de productos
no minero energéticos durante el
periodo de vigencia del Acuerdo

Comercial. En estos 10 afios, el pais
exportd un total de US$40.227 millo-
nes en estos bienes.

En el 2012 estas ventas sumaron
US$3.415 millones y en el 2021 cerra-
ron en US$5.239 millones, que ha sido
el mayor valor exportado a ese destino
en 30 afos. El crecimiento promedio
anual de estas exportaciones no
minero energéticas en estos 10 afios
fue de 4,8%. Dentro de esta clase de
exportaciones y en el tiempo de
vigencia del TLC, el sector agropecua-
rio ha sido un ganador. Su participa-
cion en la canasta no minera a ese
pais ha sido del 9% en promedio y
sus ventas crecieron 4,3% promedio
anual. Al comparar el 2012 con el
2021, el crecimiento ha sido del 47%,
pues pasaron de US$2.061,7 millones a
US$3.018 millones.

En este periodo 100 productos agrope-
cuarios han logrado admisibilidad para
ingresar a ese mercado. Entre ellos
estan la papaya, naranja, hierbas
aromdaticas, pifia, limén Tahiti, naranja,
mandarina, ardndanos, uchuvas,
tilapia y Aguacate Hass, entre otros,
gue han mostrado una dindmica
importante en las exportaciones de
frutas (excluyendo banano), que en
2012 sumaban US$3 millones, mien-
tras en 2021 alcanzaron los US$34,3
millones. El valor exportado a Estados
Unidos entre enero y marzo de este
ano es el mas alto para un primer
trimestre desde que estd vigente el
Acuerdo Comercial.

Al marco de esta celebracion de los 10
anos del TLC, se realizaron diferentes
eventos entre el 10 y 11 de mayo con los
objetivos de fortalecer la relacion
comercial bilateral entre los Estados
Unidos y Colombia, dar a conocer los
resultados positivos del TLC para el
sector publico y privado en ambos
paises y visibilizar a Colombia como
destino de Nearshoring, Inversion y

Turismo en Latinoamérica. Entre el
publico asistente se destacan la
Vicepresidente y Canciller de Colombia
Martha Lucia Ramirez, el Embajador de
Colombia en Estados Unidos Juan
Carlos Pinzén, la Ministra de Comercio,
Industria y Turismo Ximena Lombana,
la presidenta de Procolombia Flavia
Santoro, Ex Embajadores, el negocia-
dor del TLC Hernando José Gémez,
funcionarios del Departamento de
Estado, USTR, Departamento de
Comercio, Departamento de Trabajo,
USDA, APHIS, CBP, miembros del
Congreso y staffers, miembros de la
Cdmara de Comercio de los EE. UU,
miembros de las Camaras bilaterales
(USCBC, USBP), CEO's de compariias
americanas y colombianas, inversionis-
tas y empresarios de ambos paises,
directivos de pymes, medios de comu-
nicacion, lideres de opinion, presidentes
de gremios y aliados en la relacion
bilateral de ambos paises.




Colombia presente en
MACFRUT 2022

Al marco de esta edicién de la feria
en Rimini en la primera semana de
mayo, se realizé el Tropical Fruit
Congress, siendo el Aguacate el gran
protagonista del evento. Fue un
espacio de discusion sobre las
tendencias del mercado, innovacio-
nes tecnoldgicas, logisticas y buenas
prdcticas comerciales. Esta fruta fue
el foco de atencion del congreso este
afo, en particular porque llama la
atencion de profesionales y consumi-
dores por las propiedades nutriciona-
les y oportunidades que hay para
incrementar su consumo.

En relacion al mercado italiano, los
grandes retailers destacan el incre-
mento del consumo de la fruta en los
ultimos afios, lo que consideran como
un verdadero fenémeno desde el
2020 en el mundo de las frutas. De
acuerdo al Observatorio Immagino, la
demanda en ese corto periodo ha
crecido un 51,2%. De todas formas,
hay un gran potencial porque la
penetracion en los hogares todavia es
muy baja, apenas un sexto de ellos
ha comprado aguacates en los
ultimos 12 meses. El consumo en Italia
fue de 24,000 toneladas en el 2020
y crece cerca del 20% al afio en
promedio. En las regiones del sur del
pais, hay un reciente interés por
invertir en la produccion de la fruta,
particularmente en la regiéon de
Puglia, Calabria y Sicilia, donde ya
hay 500 hectdareas en produccion.
De acuerdo a la encuesta realizada
por Coldiretti — Ixé, 6 de cada 10
italianos preferirian comprar las
frutas producidas localmente.

El Director Ejecutivo de
Corpohass fue invitado como
conferencista al evento donde
mostré la realidad de este
sector en Colombia y en la
escena internacional, donde
destacé aspectos como la
evolucion y el crecimiento de
las exportaciones, el acceso a
nuevos mercados, las iniciativas
en sostenibilidad, la transfor-
macion social que ha tenido el
pais con el desarrollo de esta
actividad y la promocién
internacional del origen Colom-
bia, entre otros aspectos.

En el Tropical Fruit Congress del 6 de mayo también
participaron destacadas personas del sector a nivel
internacional que son parte del ecosistema:

¢ Daria Lodi
Centro Servizi Ortofrutticoli Italia

¢ Mattia Menni
Spredfico Italia

¢ Therese Brower
Westalia Surdfrica

* José Chinjamba
AIPEX (Agency for private investment
and promotion of exports of Angola

¢ Alessandro Pasi
Sicilia Avocado Italia

¢ Aldo Pesce

Amenduni [talia

¢ Paz Garcia Roque

ZIEHL — Abbegg Germany

* Benjamin Tito

Horticultural Crops Directorate
Kenya

* Ernst Woltering

Wageningen University & Research
Netherlands

e Thomas Drahorad

NCX Drahorad Italia




Crece el equipo
Crece Corpohass

Jenny Valencia Rincén
Subdirectora de Planeacién
y Proyectos

Francy Heredia Giraldo
Subdirectora de relacionamiento
y experiencia al afiliado

Jenny Carolina Valencia Rincon es la
nueva Subdirectora de Planeacion y
Proyectos de Corpohass. Jenny es
Bidloga de la Universidad del Quindio,
Esp. En Gerencia de Proyectos de la
Universidad del Tolima y Magister en
Desarrollo Sostenible y Medio
Ambiente de la Universidad de
Manizales.

Una lider con la capacidad de
fortalecer y dinamizar la participacion
de la Corporacion en la estructura-
cion y ejecucion de estrategias,
programas y proyectos sectoriales
que permitan abordar los diferentes
retos para la sostenibilidad de la
cadena productiva de Aguacate
Hass en el pais.

Francy es Ingeniera Agronoma
egresada de la Universidad de Caldas
con un Postgrado en Gerencia de
Marketing del Politécnico
Grancolombiano, ademds de contar
con certificacion en Marketing digital
y Comercio electrénico; con mds de
15 anos de experiencia, es una
persona con un alto grado de
innovacion que entiende muy bien el
sector agricola y las dindmicas de
trabajo en dreas comerciales,
técnicas y de mercadeo.

Su conocimiento técnico en nutricion
foliar, proteccion de cultivos y
bioestimulacién, le ha permitido crear
estrategias del mercado agricola
sostenibles, ya que ha liderado
equipos multidisciplinarios en los que
el fortalecimiento en el

Con 10 arios de experiencia profe-
sional, ha trabajado en pro del
desarrollo del sector agricola del
pais, destacandose la labor realiza-
da por cerca de 6 aros en el Minis-
terio de Agricultura y Desarrollo
Rural como parte del equipo de la
Direccion de Cadenas Agricolas y
Forestales.

Integrante que le aportara a la
organizacion capacidades para
fortalecer aspectos valiosos de una
cadena agroexportadora promisoria
como la nuestra y que hoy se suma
a Corpohass para trabajar por
nuestro proposito superior de liderar
la sostenibilidad de la agroindustria
colombiana del Aguacate Hass,
buscando el direccionamiento estra-
tégico de la planeacion sectorial.

relacionamiento juega un papel
fundamental en la construccion de la
oferta de valor de las empresas en las
cuales ha tenido trayectoria, como lo
son Syngenta, Anasac, Yara,
Colinagro, Tradecorp y Manuchar.

Su buen relacionamiento y experien-
cia entendiendo las necesidades
propias de todos los actores dentro de
la cadena de valor, con seguridad
promoverdn el crecimiento en el
numero de afiliados a la corporacion,
tanto productores como exportadores,
a través de un trabajo personalizado y
focalizado que requiere este gremio,
ademds de la fidelizacion de los que
ya hacen parte de Corpohass llevdn-
dolos a la integracion, competitividad
y sostenibilidad.



Corpohass se vincula a la
International Fresh Produce Association

La International Fresh Produce Asso-
ciation (IFPA, por sus siglas en inglés)
existe para unir a nuestra industria y

Estimado Jorge, crear un futuro brillante para todos. Su

perspectiva del negocio de las frutas y
Gracias por su compromiso con International Fresh Produce Association. verduras apunta a resolver algunos de
Juntos vamos a crear un futuro brillante para usted, para todos nuestros los problemas mundiales mas apre-
miembros y para nuestra industria. Es mediante la influencia colectiva, las miantes.

conexiones y el aprendizaje que impulsaremos el éxito.

Son asi la mds grande y diversa asocia-

Esta comunidad, esta familia, no estaria completa sin usted y tenemos cion internacional que atiende a toda la

bastante trabajo emocionante por delante. Participe: comparta su -
Lo . ! ) ! cadena de suministro de frutas, vegeta-
experiencia, sea voluntario de liderazgo, involucre a los miembros de su

personal, oriente y ensefie a las personas interesadas o nuevas en nuestra les y flores, y la unica que integra
industria. perfectamente la defensa ante el

mundo y el apoyo ante la industria.
Las organizaciones aliadas, como usted, son vitales para reunir organiza-

ciones con intereses y metas en comun, integrandolas para aprender, En Corpohass estamos en la IFPA en
conectar y tener éxito. Y usted es vital para IFPA. Al igual que usted, unimos busqueda de incrementar la prosperi-
o organizaciones y personas comprometidas con promover su futuro y el dad del sector y el gremio, sacando

futuro de nuestra industria. Las encontrard todas aqui en IFPA. provecho del apoyo que brinda esta

organizacion; conectando a las perso-
nas e ideas; y tomando accién con
proposito y confianza.

Esperamos poder trabajar juntos en el afo préximo. Esperamos que usted y
su equipo consideren asistir a un programa presencial o virtual, que sean
voluntarios en un consejo o comité, que accesen nuestra investigacion y
nuestros recursos, y que creen una conexion con nuestro personal y otros
miembros. Nuestro Equipo de Membresia y la organizacion en general
estan listos y dispuestos para ayudarlo a maximizar el valor de su membre-
sia.

Nos emociona el potencial de IFPA, y estamos agradecidos y encantados
de que usted serd parte de ese vigje.

)

(Al ks et O e

Cathy Burns Tom Stenzel Bruce Taylor Laura Himes

FRESH
PRODUCE

Esto es para certificar que

CORPORACION DE PRODUCTORES Y EXPORTADORES DE AGUACATE HASS DE COLOMBIA
es miembro con buena reputaciéon y ejemplifica
dedicacién al éxito de las industrias de hortofruticola y flores.
2022

foll—

Cathy Burns
CEO of the
International Fresh Produce Association
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Lideramos la sostenibilidad
de la agroindustria colombiana
del Aguacate Hass.

WWW.CORPOHASS.COM



Un afio de avances para la corporacion y la industria

Imperativo 2

Consolidar la informacion del sector
para facilitar la agroexportacion

Mesas Fitosanitarias Transformacion Digital

7 Es] Mesas fitosanitarias : . . ..
ATk instaladas  — Sistema de informacién
i ¢~ de exportaciones
1Ty pronosticos

la®a) . .
Antioguia
20 & Antiog
Reuniones 2Caldas
R

Zﬁao -| Risaralda

Productores I
impacfados -| Quindio

Desarrollo del

&) RenHass

¢ Municipios:
Urrao, Jardin / Jericé / Tamesis,
Abejorral — Sonson, Aguadas,

Pacora, Pijao, Guatica / Quinchi
Anserma / Riosucio

e Entidades participantes:
ICA, Secretarias de Agricultura
departamentales, Alcaldias
municipales, Sena, Corporaciones
Autonomas Regionales, entre ofros.

Primera Mesa Nacional de Exportadores
de Aguacate Hass de Colombia

\

Constfruccion de una
“hoja de ruta” con
fundamento en 11 estrategias

Ejecutivos de empresas exportadoras

. Mega Pais 2025 8 que representan el 85% de las
Mlembros h‘l'g‘ exportaciones de Aguacate Hass en
Designados en la el pais participaron en el encuentro.
Mesa como organo USD o

consultivo

Sigamos construyendo juntos el

en exportaciones
futuro del sector

AvoNoticias 20



Convenio de Asociacién ICA - Corpohass No GGC - 088-2021

Propésito:

Aunar esfuerzos para fortalecer acciones de
vigilancia y control que permitan impulsar las
exportaciones del Aguacate Hass de origen
colombiano a los mercados internacionales.

Z Departamentos
- Antioquia, Caldas, Quindio y Risaralda

L 20 A\ SIS £

ICA™¥

Instituto Colombiano Agropecuario

@ corpohass

Colombia

Resultados del Convenio

INVERSION
AL 31 DIC. 2021

70%
30%

Decreto 092 de 2017

? 8 Eje Cafetero  Antioquia TOTAL
. ( Predios autorizados por el ICA para la
Conftratistas exportacion de los mercados de Estados 2‘| Q 30
Unidos, China, Japon, Peru, Argentina, Chile
- ’—‘—‘ o Corea del Sur
i ‘ )
= = s
‘El ‘m| Areas buffer implementadas segun capa 40 2-| 6'|
26 2 catastral entregada por el ICA. J
.
Técnicos Coordinadores
reglonales ( Predios caracterizados e identificados en las 2 5QQ ] 538 4 137
diferentes capas catastrales. . . . J
.
'd
= Predios caracterizados e identificados de las
8 qofm‘ﬁ capas catastrales con cultivos de Aguacate. QO5 825 1'730 J
— .
[aas) -
Predios con el inicio de monitoreo de plagas 948 ] OQQ 2 040
cuarentenarias. . .
Even‘ro§ de. L J
educomunicacion Corte al 31/12/2021
- L Nucleos
Se superaron los objetivos iniciales logrando Cluster Al Conformados
una eficiencia en la inversion de los recursos. royectados suz/2021
CALDAS
(Anserma y Riosucio) 5 é
CALDAS
(Aguadas y Pacora) 5 8
RISARALDA 5 0
(Guaética- Quinchia)
QUINDIO
(Pijao) 5 é
ANTIOQUIA
(Abejorral-Sonsén) 5 -|2
ANTIOQUIA 6 (/)
(Jardin-Jerico-Tamesis)
ANTIOQUIA
(San Vicente) 5 5
2l A\voNoticias




Un afio de avances para la corporacion y la industria

Auditoria virtual de autoridades chinas

00009,
oooo
oooo
oooo . . .
) » Colombia atendio la auditoria de la
Primera: Administracion General de Aduanas
26 al 28 de enero de la Republica Popular China al Plan
Operativo de Trabajo, POT, firmado
Segunda: entre los dos paises.

14 y 15 de julio
« Coordinacion entre el ICA, el
Ministerio de Agricultura y Desarrollo

?Q Rural, Corpohass y la Embajada de
= Colombia en China.

Predios y plantas
beneficiadas « Se demostro la fortaleza del sistema
de vigilancia fitosanitaria de Colombia,
se verifico la aplicacion del POT vy la
(afiliados) ausencia de plagas cuarentenarias en
los cultivos.

Proyecto de certificacion
Asociacién Aguacates de la Villa
(Apia, Risaralda)

Esfuerzo publico privado entre la Alcaldia de Apia,
la Asociacion Aguacates de La Villa y Corpohass.

Certificacion

ICA¥  BPA

Instituto Colombiano Agropecuario

20 20  100%

Predios con registro Predios con

C limient
exportador ICA certificacion BPA Hmplmiento



Jornadas con Productores « Manejo integrado del cultivo

« Manejo fitosanitario

« Planes operativos de trabajo

« Postcosecha

Conferencias « Lineamientos ambientales

« Presentacion del gremio

« Asociatividad

« Retos del Aguacate Hass Colombiano

Jornadas

« Secretarias de Agricultura Departamentales
» Agrosavia
«ICA
___eSena
e e « Corporaciones Auténomas Regionales
« Entre ofras

Participaron exportadoras
afiliadas a Corpohass

Ruedas
de negocios

Departamentos

Patrocinadores
Antioquia, Caldas, Huila,
Quindio y Risaralda

3 cursos de Monitoreo Integrado
de plagas, enfermedades y arvenses
en cultivos

Municipios impactados Departamentos Tematicas Entidades participantes: Asistentes
(Aguadas, Péacora y Pijao) (Caldas y Quindio) SENA, ICA, Agrosavia
y Corpohass
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Un afio de avances para la corporacion y la industria

=
&
) ) » :E - Investigacion realizada con secuenciacion de ADN,
Proyecto de investigacion UNAL usando tecnologia de punta. Permite entender que en los
problemas de calidad de fruto de Aguacate Hass hay
Gg Avances: diversos tfipos de organismos y que es imporfante un
m Muestreo explora‘rorio de fruta con enfoque mas infegral del problema de calidad, con una
bl q lidad fi q 5 vision preventiva, teniendo en cuenta las condiciones de
pI’O' emas € Calldad en nnca ae 9@0 fropico humedo.
An’noqwa. - Se encontraron bacterias asociadas a los dafios.
o Socializacion de los POT para Corea de Sur y Chile
Webinars

o Tendencias en sostenibilidad para la exportacion
de Aguacate Hass a Europa

© Ejes y estfrategias del Plan de Crecimiento Verde y
el Desarrollo compatible con el clima y Desarrollo
Rural para el oriente antioquefno

o Japon, Aguacate Hass Colombiano, ganando
terreno en el pais del sol naciente

o Importancia de la cadena de custodia para
garantizar la infegridad del producto y confianza
en los consumidores

o Capacitacion de exportadores y agencias de
aduana para el cumplimiento de los POT

o Material vegetal de Aguacate Hass y viveros
o Feria de agronegocios para la exportacion

o Socializacion del POT con Chile

Foro :
Cultivando Desarrollo 4 » Procolombia
« CRQ
Ciudad: Armenia Conferencias + GlobalG.A.P
6 » Corpohass
Entidades participantes: 2 » Experiencias asociafivas b2 e M;:ﬂ-:_- @
Paneles « Exportadores . (ol o
« Invest in Armenia O _ . mw Q@ 2& s

« Quindio Convention Bureau 8 O m
« Procolombia [ "

4 ‘ Asistentes
« Gobernacion del Quindio
« Comite intergremial del Quindio Asistieron al almuerzo
o Camara de Comercio QO convocado por Invest in
de Armenia y del Quindio . Armenia y el Quindio
Periodistas

Convention Bureau
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Imperativo 3

Posicionar el aguacate Hass
en el mercado interno y externo

Campana Todo lo bueno
se escribe con Hass

A|A
e 635

A
AlA Seguidores

MMM Interacciones
gy Mauss m

RA8 1.770.000 . ¢ i

'I-

Personas alcanzadas & ﬂ-

2.190.
2 \/isualizgonOeSOO ; @unaguaca’rehass_/]

o]

hY

Hassionario

En sus paginas se resalta que el Aguacate Hass, mas que

Concurso Dia del Aguacate

Ciudades:
Armenia y Barranquilla

090

piaq
faunn)
544.000 - ¢COMD GANAR

- _ UN PREMIO
b LLENODE
uASS?
NN

/77300

Personas interactuaron
con la campania Premio:

Viaje al oriente
Q Q Antioqueno para visitar
% una planta empacadora y
un predio exportador de
2

Aguacate Hass, libro de
Ganadores recetas y mortero.

=500

una fruta, es el fruto del trabajo y esfuerzo de miles de
productores, que volvieron a encontrar la esperanza de
una vida digna, en la posibilidad de volver a exportar lo
mejor de esfe pais y el orgullo de volver a ver nuestro
nombre en las buenas noticias a lo largo del planeta.

Entregados al sefior Presidente de la
Republica y periodistas, directores de
medios de comunicacion, influen-
ciadores, grandes chefs, alto gobierno y
lideres de opinion.

Tambien a presidentes y comunica-
dores de los gremios, Embajadores,
afiliados, entre otros grupos de impacto
para el sector.



Un afio de avances para la corporacion y la industria

CAB - Colombia Avocado Board

Miembros:

_ Importadores | Exportadores Total
y Corpohass

BOLD: 1 candidato patrocinado para el programa
de formacion de liderazgo creado por el HAB.

=

THE NEW YORK
() PRODUCE
FHOW AND CONFERENCE
RA SRS
Seleccion de Fultilt Marketing Participacion en NY Produce Show
como agencia en USA - Patrocinador en el Global Trade Symposium

- Stand en la muestra comercial

Imperativo 4

Contribuir a la sostenibilidad ambiental y social

Foro La Republica — Mitos y realidades
del Aguacate Hass de Colombia

RESULTADOS EN FREE PRESS E IMPACTO
I MITOS Y REALIDADESDEL |

@ +del200 AGUACATEHASS -

EN COLOMBIA
6 371
Reproducciones en Facebook

gjnéctados en vivo
¥ 154.274

Impresiones en Facebook

IMPALTOS AMBIENTALES?

Articulos:

1 de expectativa

1 nota en primera pagina
Reportaje de pagina y media

Organizado por:

A \GROSAVA |CAF () corpohass

Carporacidan colemblns e lmvritigaciin spreprovads Instituto Colombiano Agropecuario Colombia
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Proyecto de polinizacién dirigida con
Apis Mellifera en cultivos de Aguacate Hass en Risaralda

200 1] 20 5

Colmenas ﬁ Apicultores GEER Predios Municipios:
instaladas = beneficiarios - Apia

- Guatica

- Quinchia

- Dosquebradas

- Santa Rosa de Cabal

El proyecto cuenta con tres componentes, entre ellos
el desarrollo de competencias y acompainamiento,
por lo cual se realizé el Primer Seminario.

80 /QR,Q\ 4 % ) 3 Nacionales

Participantes

Conferencias -| Internacional

l

e
ICA¥  AGROSAVA ¢

s Cokembiin: Agropacainis

AgroSENA UCDAV'S

r e i g i

Sello Hass Sostenible de Colombia

@ @ @ Entrega:

Territorio Aguacate
Video promocional

ELSELLO - gk

SOSTENIBLE HASS SOSTENIBLE ‘| 5 é{o}ﬁ Productores
LeZ—. DECOLOMBIA

Sellos :

Un reconocimiento al impacto positivo que }\

han generado productores y exportadores de Otorgados | mm
Aguacate Hass en cada una de las etapas de

la cadena de valor, el entorno, la comunidad ExporTadores

y el medio ambiente.
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Convenios para la sostenibilidad ambiental

% POR g
@““ /&@; AN CORPORACION
AGROSAVIA  sde cam B
e s o oot = RISARALDA

[Caialy b mafurmiezal

Coap0d BN (oMbt G iFEIacian dgioaecuaia

%, &
Dty o
Uitogy o™

- Impacto en mas de 280 productores - Participacion en 2 ferias regionales - 30 visitas de caracterizacion como
pertenecientes a 9 asociaciones, 8 (Agrosavia y Cornare) apoyo al proyecto estufas eficientes
municipios en distintas actividades
(Ferias, visitas tecnicas, asesorias - 7 asesorias para el framite de - Tinforme de Interpretacion y
puntuales, etc.) concesiones de agua y permisos de recomendacion de los analisis de suelos

vertimiento del programa bosques y alimentos de

- Se participo dos (2) dias de campo Cornare
con Agrosavia, 2 talleres de - 2 proyectos de investigacion aplicada
capacitacion presencial y virtual, 31 que se apoyan en alianza con Sena,
visitas de campo y asesorias en temas UCQO, Universidad de Antioquia,
productivos empresa Simbiot y Agrosavia

- 2 conceptos técnicos para Cornare
para solicitudes de tramite de
concesion de agua

2000000060

Productores  Asociaciones  Municipios Dia de Campo  Talleres Visitas Ferias Asesorias  Conceptos  Proyectos Informe

Imperativo 5

Fortalecer el relacionamiento
con los actores del ecosistema

Participacién en
foros y paneles:

° ° ° ° ° °
Es el momento Un Aguacate Foro La La apuesta de Panorama'y Webinar Precios y

del Campo (SAC) Hass Republica, mitos y Colombia por los desafios del pronosticos

comprometido realidades del negocios verdes y sector — Equipo agropecuarios
con la Aguacate Hass en la sostenibilidad Nacional de la (Agrodat A.l)
sostenibilidad Colombia (Colombia Subgerencia de
(Podcast Investment Proteccion
Procolombia) Summit Fronteriza del ICA
Procolombia)
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Defensa del sector ante el Paro nacional y los bloqueos en las vias

Ante las dificultades generadas por la
coyuntura se participé en:

© Comité tematico de facilitacion de comercio
liderado por MINCIT

© Grupo de logistica Eje Cafetero

© Juntas Directivas extraordinarias de la SAC

o Grupo de abastecimiento de gremios
Acciones:

© Comunicado de prensa

© Campaniia de comunicacion en redes
sociales articulada con los gremios afiliados a
la SAC

© Espacios y declaraciones en medios de
comunicacion: La Republica, Teleantioquia,

Agronegocios, Caracol Radio, Noticentro
Uno CM&y Senal Colombia.

4 N\
B B ==
A & &
*CDNLACDMIDA A, m e el
NOSEJUEGA [ s |
W aeea
ST 0%, o808y

\_ J

To ¥e en Gronde
L2 R cppacS NOECENto®”

Alianzas con proveedores
de bienes y servicios

Aonamos

N

o

ONVIVIEN DN

Thakita UnilasallistaX

Corporacion Universitaria

Vigilada Mineducacion
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Virtual Presencial Total

TE RRITORIU Visitantes 1580 1.700 3.280
AGU Ac ATE Patrocinadores 12 8 20
Keynote speaker Maria E. Correa Juan Verde 2

MEDELLIN 2021 Avotour No 1 (Jerico) :
Muestra comercial 32 70 102
Avotalks 27 36 63
Conferencias magistrales ll 21 32
Paneles 1 4 5
Conferencistas 13 33 46
Comunicados de prensa 4 5 9

- J

Eje de conocimiento: Registro en medios
Sostenibilidad - 68 notas en radio,
« Productividad prensa, television y digital
- Valor agregado + 9,3 millones de personas
- Mercados y alcanzadas
comercializacion - 31 enfrevistas
- Casos de éxito « 1 columna de opinion en
La Republica
Comunicaciones Redes sociales
4 )
3 ZSiZC° Zgizcl Incremento Variacion
Comunicados de prensa ﬂ 59780 03134 245 09
Espacios en otros medios de comunicacion
. Columna de opinion en la revista Red Agricola @ 3.274 4.495 1.221 37%

- Enfrevista Fresh Focus Avocado
- Facebook Live Magazin de la Radio (Todelar)

o

Ediciones
Revista Corpohass Avonoticias

498 816 318 64%

447 1149 702 157%

226 386 160 1%

J
2020: 2021:
4 10 335 i
2
Pautas Pautas veces mas con respecto 0]

al ano anterior

TERRITRRID

TERRITORIO ol

AGUACATE




corpohass

Colombia

ISiSidelasiexportaciones de

Ag

uacate Hass de Colombia
Cifras Enero - Marzo 2022

Lideramos la sostenibilidad
de la agroindustria colombiana
del Aguacate Hass.

WWW.CORPOHASS.COM



Analisis de las exportaciones
de Aguacate Hass de Colombia

Enero -Marzo 2021 vs 2022 - PRINCIPALES PAISES DE DESTINO

TONELADAS FOB USD (MILES)

;82'\% 582'\5 Part. M2 MRz Part.
Paises Bajos 13.781 16.882 56% Paises Bajos $30.911 $31.298 55%
Reino Unido 4.672 3472 12% Reino Unido $ 11.856 $6.412 N%
Espaiia 3.077 3131 10% Espafia $ 6.258 $5724 10%
Estados Unidos 64 1685 6% Estados Unidos $261 $3740 7%
Francia 1.894 1181 4% Francia $4.279 $216 4%
Alemania 1.070 1.015 3% Alemania $2.649 $2015 4%
Belgica 2.212 963 3% Bélgica $ 4.851 $1.306 2%
Rusia 259 514 2% Rusia $ 635 $1.071 2%
ltalia - 228 1% ltalia $ - $539 1%
Argentina 590 217 0,7% Argentina $1.220 $379 1%
Costa Rica 188 163 0,5% Costa Rica $ 474 $ 365 1%
Hong Kong - 144 0,5% Hong Kong $- $ 331 1%
EAU 52 91 0,3% EAU $135 $243 0,4%
China - 88 0.3% Arabia Saudita $ 290 $189 0.3%
Arabia Saudita 18 74 0,2% Corea (Sur) Rep de $ - $151 0,3%
Rumania 24 67 0.2% Rumania $ 42 $144 0,3%
Corea (Sur) Rep de - 56 0.2% Singapur $ - $133 0.2%
Singapur - 54 0,2% China $ - $81 0.1%
Aruba 97 38 0,1% Aruba $120 $60 0,1%
Lituania - 24 0,1% Lituania $- $52 0%
Dinamarca 47 22 0,1% Suecia $ - $29 0%
Suecia - 22 0.1% Dinamarca $75 $23 0%
Panama - 7 0,0% Panama $ - $13 0%
Canada 83 2 0,0% Canada $ 87 $7 0%
Qatar 2 0 0,0% Qatar $16 $2 0%
Kuwait O O 0,0% Kuwait $0 $0 O%
Kazajstan - 0 0,0% Kazajstan $- $0 O%
Curazao 35 0 0,0% Curazao $ 56 $0 0%
Chile - - 0,0% Chile $ - $- O%
Total 28.266 30.140 100% Total $64.215 $56.420 100%

*FUENTE: DANE-DIAN
*CALCULOS CORPOHASS



Vias de transporte para exportacion
de Aguacate Hass

Enero - Marzo
Toneladas Enero - Marzo

$56.420
@ Aéreo

2021 7 Crecimiento
2022 15 114%

$64.215

30.140
28.266

$32.589 $33.606

) Maritimo

2021 28.259  Crecimiento
2022 3012 7%

2022

Total
2021 28.266 Crecimiento
2020 2021 2022 2022 30.140 7%
FOB USD Miles
*FL{ENTE: DANE - DIAN
**CALCULOS CORPOHASS
Evolucion de las exportaciones
2017 - 2022
Toneladas
14.000
12.000
10.000
8.000 /
6.000
4.000. ' .
——
‘ N
2.000 ‘ . ‘ =
e O o D Ry O O ) & & & @
) 3 < \9) G N > ° 0 Y Y ")
& < > & D) ] O
& « & A v \ N N ;\\0@ 06\ i\Q)(K\ . c_)\e)@
R ° <
¢ FUENTE: DANE - DIAN ——2017 —— 2018 —— 2019 2020 == 2021 2022

16.453 16.994
TON

*CALCULOS CORPOHASS
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distribuidores autorizados:
httprﬂmakltu.com.mlpunﬁﬁﬂa—va

» - ‘t

/ | i
Contamos con un beneficio para los asociados a Corpohass
ﬁ;) 317 574 20 86 | il‘l f Makita Colombia ‘ Makita_Colombia



Nuevos afiliados a Corpohass

Le damos la mas cordial 1. AGRICOLA PACIFICO SUR S.A.S.
bienvenida a los nuevos 2. VITALFIELD S.A.S.
afiliados a la Corporacion 3. AVOKU S.A.S.
entre los meses de Enero 4. ESPERANZA HASS S.A.S.
y Abril de 2022: 5. U FRUIT ZOMAC S.A.S.
6. MANAR FRUIT S.A.S.
7. LEONEL ESCOBAR
8. VERD FRUITS S.A.S.
Q. EDGAR BOTERO GARCIA
10. ALONSO BENJAMIN NEIRA RESTREPO
11. MAYORAZGO S.A.S

Esperamos contar con su activa participacién y compromiso.

Predios y plantas
habilitados para.los
nuevos mercados

PAIS

Argentina 196 16
China 13 12
USA 259 19
Japon 84 11
Peru 48 3
Republica De Corea 16

K,
Actualizacion: 4 de. mayo de 2022 Fuentef? 16E. - -




corpohass

Colombia

Corpohass le apuesta
a la transformacion digital

con la puesta en marcha del Sistema de exportaciones y pronosticos
y del Renhass, el Registro Nacional de productores
de Aguacate Hass de Colombia.

Dos grandes pasos para el fortalecimiento del sector.

Siguenos

f YW © @corpohass @unaguacatehass_

WWW.CORPOHASS.COM

Lideramos la sostenibilidad de la agroindustria
colombiana del Aguacate Hass.



